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"DIPLOMADO

"-PRODUCCION -0

ESPECTACULOS *

Todos los dias los escenarios alrededor del mundo buscan propuestas interesantes para
cautivar a miles de espectadores.

El mercado del entretenimiento nacional e internacional exige una mejor preparacion en
el diseiio, produccion y gestion de los espectaculos. Es momento de llevar tu proyecto
mucho mas lejos de lo que pensabas con la formacién adecuada.

El en produccién de espectaculos y management artistico, ha sido
desarrollado para brindar todas las herramientas requeridas para colaborar en
proyectos artisticos en cualquier parte del mundo.

El participante obtendra los conocimientos de primera mano de un equipo de mentores
y profesionales experimentados y certificados en su area profesional, con una
metodologia fresca que combina la teoria y el constante andlisis de casos especificos, que
lo llevardn a entender los procesos y retos dentro del maravilloso mundo del
entretenimiento y las artes.

Sala de Audio

Es el centro de capacitacion que forma profesionales en audio y produccién de
espectaculos, a través de programas y estudios avalados y reconocidos por la
industria del entretenimiento y las artes.

Fundado en 1999 por Salvador Tercero de Ledn.

Contamos con estudios certificados orientados a la formacion de profesionales de la
industria del audio.

El Centro de Educacion Tecnolégica y Arte ha graduado a mas de 2,500 estudiantes,
hoy involucrados como profesionales en las ramas de produccién musical, audio para

cine, radio y television, produccion de espectaculos, teatro, estudios de grabacién,
animacion, artes escénicas, entre otros.
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6 meses
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OBJETIVOS @

+ Conoceras las metodologias administrativas,
legales, técnicas, de negociacién, gestion y
logistica para el desarrollo de una empresa
productora de primer nivel.

« Asi como lo que conlleva el desarrollo,
manejo y administracion de un artista
talentoso.

+ Proveer herramientas para convertir grandes
ideas, en producciones exitosas.

+ Acercamiento al medio de los espectaculos 'y
representacion artistica a través de expertos
en el tema.

ALIANZAS Y
CERTIFICACIONES

Tenemos alianzas y certificaciones con los
lideres de la industria a nivel internacional:

Instituto Nacional de Bellas Artes | Instituto ENE
Audio Colombia | AVID | Pro Tools | Arsee |
Musitech | Representaciones de Audio | Dolby
Atmos | Vancouver Film School y Full Sail
University

Martes y jueves
18:00 a 21:00



PERFIL DE INGRESO: MODALIDAD

\!
Dirigido a todas aquellas personas con :
facilidad y gusto para las relaciones
455

humanas, trabajo en equipo, energia y
creatividad.  Agentes,  promotores,
emprendedores en entretenimiento con
o sin conocimiento previo que deseen
adquirir y/o reforzar conocimientos de
alto nivel, con un enfoque practico y

tedrico en-materia de la produccion de
espectdculos, . produccién. musical 'y
representacion artistica.

Modulo | Modulo 11
Negocios de la Industria del Espectaculo: Produccién Técnica y Escénica: Aspectos legales en la produccién de espectaculos:
- Disefo de una empresa de produccion de espectaculos. « Objetivos y metas del productor de espectaculos. « Creacion de una empresa y constitucion de una '
- Definicién e importancia de los principios y valores de « Planeacion, ruta critica y linea del tiempo. sociedad para la produccién de espectéculos.
la empresa. . » - Disefio del evento y logistica general (preproduccion). « Eleccién y proteccion del nombre de una empresa de
- La creacién de proyectos financieros en funcién a « Presupuestos / proveedores y contratos. espectéculos o de un festival.
presupuestos - Clientes, organizadores, promotores, productores, - Contrato en las relaciones artisticas y comerciales.

Planeacion estratégica.

Exposicion a inversionistas.

Grupos de trabajo.

Patrocinios.

Produccién de eventos y tipos de eventos.

patrocinadores, artistas y staff.

Angdlisis de contratos segun el tipo de espectéculo.

+ Production manager (jefe de produccion). Aspectos fundamentales de la Ley para la celebracion
Tour manager / stage manager. de espectaculos publicos en México (permisos, avisos,
Conformacion de un staff general. pagos de derechos, proteccion civil).

P " <lisis d " idas fi . + Areas y gerencias de un espectaculo. ) Gestion y obtencion de visas para la contratacion en
resupuestos, analisis de costos y corridas inancieras. Disefio de riders y necesidades técnicas para audio, México y el extranjero.
La ruta critica y los diagramas de ejecucion del avance. iluminacion, video, sequridad, estructuras,

Orggmgrama general de una empresa de'produccmn. escenografia, efectos especiales.
El director general y la oficina de produccion.
Areas y obligaciones de las gerencias y colaboradores.
Finanzas y contabilidad del entretenimiento.

Contratos temporales con staff de producciéony
acuerdos de confidencialidad.

Transportacion, alojamientos, viticos. « Fundamentos de music bussines y derecho de autor.
Disefio y control del guion técnico, (escaleta, el El rol de una empresa editora.

minuto a minuto) Las sociedades de gestién colectiva en conciertos
Montaje, desarrollo y desmontaje del evento. (SACM).

Técnicas de produccion escénica, de video, de audio e
iluminacion.

Proteccion civil, permisos estatales y federales.

Modulo Il

Fundamentos de Management:

Actividades especificas del representante artistico.
Contratos.

Tipos de oficinas, representacién, management y
agencia de booking.

Ventas ante Instituciones gubernamentales,
culturales, nacionales y extranjeras, eventos privados.
Agencia de relaciones publicas, contactos y cartera.
Patrocinios y segmentacion de publico dirigido.
Tipos de evento: festivales, alfombra roja,
activaciones de producto.

Medios de comunicacion (T.V. Radio, Impresos, etc.).
Técnicas de manejo de medios de comunicacion.
Medios electrénicos y manejo de redes sociales.

Sellos discogréficos y streaming.

Médulo IV Técnicas de produccion discografica:

Evolucion de la industria y la produccién discogréfica.
Marketing Digital para los Espectaculos: La produccién discogréfica independiente como una
Estrategias de Mercadotecnia. realidad actual.

Fundamentos de disefo. El empresario como productor ejecutivo y la necesidad
Segmentacion del mercado. del material discografico.

Mercadotecnia directa y estratégica. Artista en desarrollo y disefio de proyecto.

Campanas digitales en Facebook y Google ADS. Presupuestos y analisis de costos.

Creacion de campana de clientes potenciales, Productores, arreglistas, copistas, musicos de sesion,
mensajes y e-comerce para boletos. ingenieros y estudios de grabacion.

Masterizacion y procesos de manufactura y

P X L X 2 promocién.
« Imagen publica y manejo de crisis en medios. Moédulo V
. g;?\i;z?;oz)e/ﬁmniac??noddj ;n;rwes\anztas. Liderazgo y Negociacién: *Estudios con valor curricular, exento de
§ Je. « Técnicas de negociacion aplicadas a la préctica. reconocimiento de validez oficial ante la SEP.

Curriculo general del evento / artista.

Boletines de prensa, boletines por especialidad.
Ficha artistica, seguimiento, rueda de prensa.
Convocatoria y presentacién a medios.

- Auto liderazgo, comunicacion.

« Liderazgo Situacional y transformador.
- Resolucién de desacuerdos y conflictos. favor de la formacion profesional del alumno.
- Asertividad para negociar.

El programa de estudios puede tener cambios a

AREAS DE + Instancias productoras de espectaculos, de caré'c'?er independiente o institucional,

DESARROLLO con fines artisticos, culturales, publicitarios o comerciales, ferias, festivales y giras‘f

PROF ESIONAL « Producir y coordinar espectaculos de distinta indole (teatro, danza, conciertos, etc.).
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